
 

 
 

 

 
 

NỘI DUNG 

• Nội dung 1: Mô hình kinh doanh & chiến lược kinh doanh 

o Ba giai đoạn phát triển của doanh nghiệp  

o Nhận diện mô hình kinh doanh, chiến lược kinh doanh  

o Tối ưu hoá mô hình kinh doanh trong từng giai đoạn phát triển  

• Nội dung 2: Tối ưu hoá kênh phân phối của doanh nghiệp  

• Nội dung 3: Tối ưu hoá - chuỗi bán lẻ của doanh nghiệp  

• Nội dung 4:Tối ưu hoá- đội ngũ kinh doanh của doanh nghiệp 

❖ Thời gian: 13h30 – 16h30, thứ 6, ngày 10/10/2025 

❖ Địa điểm: Tầng 14, tháp B, toà nhà Sông Đà, Phạm Hùng 

❖ Chi phí: PTI tài trợ 100% 

 

GIẢNG VIÊN 

Chuyên gia tư vấn phân phối và bán lẻ.  

Quá trình học tập 

• Tiến sĩ về Bán lẻ hiện đại. 

• Nghiên cứu bán lẻ tại Đức. 

• Nghiên cứu Marketing tại Mỹ 

• Thạc sỹ quản trị kinh doanh 

Kinh nghiệm điều hành doanh nghiệp 

• Chủ tịch Công ty KCP Việt Nam 

• Giám đốc Điều hành – Công ty Thời trang Kowil 

• Giám đốc Điều hành – Công ty MeLinh Plaza 

• Giám đốc Kinh doanh - Tập đoàn Phú Thái 

• Giám đốc bán hàng khu vực – Công ty P&G VN  

 

TS. Đào Xuân Khương 

Để đăng ký tham gia, vui lòng liên hệ: Bộ phận Tư vấn tuyển sinh 

Ông là tác giả các cuốn sách 

 

(Nội dung trao đổi dựa trên nội dung 4 cuốn sách kinh doanh đã 
xuất bản trong 10 năm của Tiến sỹ Đào Xuân Khương) 


